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LONTERTO DeEL PROSELTO

OBJETIVOS ESPECIFICOS DEL

OBJETIVO GENERAL DEL

PROGRAMA PROGRAMA
Fortalecer las capacidades productivas y | 1 " Transferir herramientas y orientar su aplicacién en
el proceso productivo para mejorar las
comerciales de 275 unidades productivas de capacidades de las unidades productivas, en
procesos de agregacion de valor y/o
la economia popular y del sector comercializaciéon mediante la implementacion de
; . o planes de mejora de acuerdo con sus
Agroindustrial en la Cuenca Amazodnica necesidades particulares
colombiana priorizando los municipios PDET, 2 . Promover el desarrollo y la dinamizacion de

mercado de minimo 275 unidades productivas,
focalizadas por el proyecto, a través de

asistencia técnica y entrega de activos encadenamientos productivos e incremento en
ventas

a traves de procesos de acompanamiento y

productivos.
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Vichada
Meta
Caqguetad
Putumayo
Vaupes
AMaAzonas
Guainia
Guaviare
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| DEPARTAMENTOS PRIORIZADOS
. POR EL PROGRAMA

o=

MENSAJE PRINCIPAL DEL PROGRAMA

El Ministerio de Comercio, Industria y Turismo'f‘é'
travées de Colombia Productiva, en alianza con 'Ia
Corporacion Industrial Minuto de Dios, ponen en.
marcha el proyecto ‘Desarrollo productivo vy sostemble‘
para la agroindustria de la Amazonia’, programa que
brindara asistencia técnica, acompafiamiento y activos
productivos para que al menos 275 unidades
productivas de ocho departamentos de la cue
Amazonica incrementen sus ventas en al men
10%, mejoren sus habilidades fmanmeras
comerciales, y aporten a la disminucion de
deforestacion del territorio -
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Asistencia
Individual
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Individual

Asistencia
Individual

Asistencia
grupal

Asistencia
Individual

Asistencia
grupal

Desarrollo del ser

1H 2H
Diagndstico inicial 360

Plan de cierre de brechas por UP

2H 10H
Estrategia Definicidn e Implementacion de modelo de
de la empresa comercializaciéon

3H 10H
Sostenibilidad Definicidon e Implementacién plan de mejora de
ambiental productividad (operaciones, innovacion e ingenieria de
Procesos

2H Transversal.

Definicion de Plan de negocio, incluye
definicidon de activos con la UP.

Transversal.

Compra de activos [l Enfrega de activos

2H 1H 1H 2,H.
Admon y finanzas Talento Humano B Gestidn de calidad Logistica

6H Solucidon de conflictod 6H

Empoderamiento Ec. Circular

Desarrollo comunitario  Asociatividad

2H
Agendamiento de citas de relacionamiento comercial

2H 6 H

Preparacion relacionamiento
comercial

Relacionamiento Comercial

3 horas
5%

25 horas
42 %

2 horas
3%

6 horas
10 %

12 horas
20 %

2 horas
3%

8 horas
14 %

Diagndstico

Asistencia

salida

individual
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DESAFIOS EN LA GENERACION
DE INFORMES

Dificultades de Forma
* Un proceso laborioso y propenso a errores.
« Consumo excesivo de tiempo en la recopilacién y
organizacion de datos.
* Falta de estandarizacion en la presentacién de informes.
* Lenguaje no técnico e informal que reduce, |<’;L galldad de la
informacion presentada s

Dificultades de apropiacion
Poco o nulo conocimiento por parte de los
implementadores y profesionales en territorio sobre
herramientas de IA
Falta de capacitacion en el uso de herramientas |1A
Desconocimiento por parte de las Unidades Productivas
beneficiarias sobre las ventajas de las herramientas de IA
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(1) Perplexity: Para la Y ChatGPT 4.1: Para © Claude 3.7: Para la
recopilacion y analisis la generacion estandarizacion en
de datos relevantes. automatica de forma y lenguaje en
plantillas de la presentacion de
informes. informes.
Capacitar a los Implementacion de los a Revision de los datos
implementadores en prompts generados | contenidos en los | _}';
el uso de > para los informes > informes para
herramientas IAy estandarizados consolidar la date'del
prompting Proyecto.
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Rol

Actlla como un experto en asesoria a unidades productivas en temas de comercializacion, logistica y productividad.

Actividad a realizar

Un texto que presente la siguiente estructura incorporando en cada item lo que corresponda ajustando el texto inicial con diferentes alternativas pero
conservando los temas propuestos, es decir el Diagnostico de salida 360 de la unidad productiva seleccionada incoporando en el mismo la informacion
de a que se dedica el negocio y conclusiones de las unidades productivas : El proceso de diagndstico de salida se estructurd en dos fases principales: el
Diagndstico Preliminar y el Diagndstico 360 de Salida. En la primera fase, el Diagndstico Preliminar, se buscé identificar las condiciones actuales de la
unidad productivas en evaluar el progreso de la unidad en areas clave como innovacion, sostenibilidad, productividad y comercializacion,
complementado con una encuesta de satisfaccion. Posteriormente, el Diagndstico 360 de Salida proporcioné una evaluacion de las 9 areas clave
mediante un formulario estructurado que incluyé multiples dominios de evaluacién, cada uno con una serie de indicadores especificos. Los beneficiarios
calificaron cada area basandose en estos indicadores. Los resultados obtenidos se compararan con los indicadores establecidos en el diagnéstico de
entrada, permitiendo asi identificar el impacto que ha tenido el programa en cada area evaluada.

Descripcion de elementos
clave definidos por el
implementador en el
diagnostico de salida.

Nombre de la UP

A que se dedica el negocio

Conclusiones

Instrucciones adicionales

0

PROMPT

Actlia como un experto en asesoria a unidades productivas en temas de comercializacion, logistica y productividad. . Elabora Un texto que presente la
siguiente estructura incorporando en cada item lo que corresponda ajustando el texto inicial con diferentes alternativas pero conservando los temas
propuestos, es decir el Diagnostico de salida 360 de la unidad productiva seleccionada incoporando en el mismo la informacion de a que se dedica el
negocio y conclusiones de las unidades productivas : El proceso de diagndstico de salida se estructurd en dos fases principales: el Diagndstico Preliminar
y el Diagnéstico 360 de Salida. En la primera fase, el Diagndstico Preliminar, se buscé identificar las condiciones actuales de la unidad productivas en
evaluar el progreso de la unidad en areas clave como innovacion, sostenibilidad, productividad y comercializacion, complementado con una encuesta de
satisfaccion. Posteriormente, el Diagndstico 360 de Salida proporciond una evaluacion de las 9 areas clave mediante un formulario estructurado que
incluyd multiples dominios de evaluacion, cada uno con una serie de indicadores especificos. Los beneficiarios calificaron cada area basandose en estos
indicadores. Los resultados obtenidos se compararan con los indicadores establecidos en el diagndstico de entrada, permitiendo asi identificar el impacto
que ha tenido el programa en cada area evaluada. para ser incluido en un informe de asistencia técnica, para elaborar este texto debes tomar en
cuenta la siguiente informacion , este es el nombre de la unidad productiva para que lo reemplaces en el texto. Identifica a que se dedica el negocio a
partir de la siguiente descripcion, genera un texto de conclusién muy corta de la asistencia técnica 0, luego en una linea independiente identifica dos o
tres compromisos cortos en forma de lista a partir de este texto O.
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(<( VIDA ‘i) y Turismo -¢ Productiva | iNDUSTRIAL Crecer Juntos

El ecosistema digital, también conocido
como ‘fintech” o ‘ecosistema financiero
digital’, es un sistema que integra canales
de pago digitales, redes sociales, y otros
servicios digitales para facilitar
transacciones financieras y comerciales.

La importancia del ecosistema digital para
los emprendedores radica en que ofrece
una serie de beneficios que pueden ayudar
a impulsar el crecimiento y el éxito de sus
hegocios.
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LARTILLH

2. DEFINICION E IMPLEMENTACION DE MODELO DE COMERCIALIZACION Analisis del Entorno y Analisis Interno
Introduccién ala Comercializacién:|

Glosario:
Herramienta PESTEL: EvalGa factores importantes como politica, economia, sociedad, tecnologia, medio ambiente y leyes con

esta util técnica.
Herramienta FODA: Detecta fortalezas, oportunidades, debilidades y amenazas dentro y fuera de tu empresa.

pTET [ poLiTiCO

| ECONOMICO

Glosario: ¥
= Comercializacion: Es el proceso de llevar un producto o servicio desde el productor hasta ;

el consumidor.

compradores y vendedores, fisico o virtual.

= Cadena de Valor: Conjunto de actividades para crear un producto o servicio con el objetivo
de agregar valor en cada etapa.

= Canal de Distribucion: camino que sigue un producto o servicio para llegar desde el
productor hasta el consumidor puede incluir intermediarios como mayoristas, minoristas
o agentes de ventas.

La ubicacidn privilegiada y la belleza natural de |a region Amazdnica resaltan la importancia de comercializar bien para atraer a mas

B &) |
o

compradores y aumentar ingresos de manera sostenible. Esta guia te ayudara a crear un plan efectivo para mejorar tus ventas. "o SOCIAL %
Ejemplo: Un agricultor en la Amazonia colombiana cultiva frutas tropicales, pero enfrenta dificultades para vender su cosecha debido | 3 — \ & ‘ 15, Varon ' : A
- - . . < . » 3 -
a las malas carreteras y la dispersion de la poblacion. No puede llevar su fruta a las grandes ciudades ni sabe como exportarla. Sin f lﬁ L P
embargo, decide resolver estos problemas de manera creativa: establece acuerdos con negocios locales para vender sus productos = Ul-) TECNOLOGICO
en lugares cercanos, como restaurantes y hoteles. Ademas, colabora con otros pequerios empresarios para apoyarse mutuamente, ! % wl
lo que le permite mantener un flujo de dinero constante y continuar con su Negocio. 2 a — = — — =
s st R i
% . %, ' | AMBIENTAL
Para Reflexionar: Vender no es solo vender productes, sino _ E

también hacer que los cientes valoren %o que vendes. Trabajar juntos
con otros empresarios puede ser muy (til en Jugares como la ! » -
Amazonia. Adaptarse a las condiciones de fa region requiere ser ! | LEGAL
creativo, perseverante y entender bien lo que fa gente quiere comprar. [/ ! s

5 Colombia
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IMPACTY LUGRADO
(OTiempo

profesionales
tecnicas.

& Herraiﬁentas de diseno

Utilizacidon de piezas graficas creadas en
Copilot para una presentacion visual mas

i

atractiva y entendible.
" Transferencia a las UP
beneficiarias

Se incluyeron temas de IA en la Asistencia

técnica en lo relacionado a marketing digital
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IMPACTO
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Informes validados y aprobados por Profesionales vinculados al Proyecto
Colombia Productiva capacitados en el uso de herramientas
1A

Unidades Productivas que aprendieron
a usar la 1A de Meta integrada en
WhatsApp para fortalecer la gestion
de sus redes sociales




LONCLUSIONES

« Gracias a la automatizacion de procesos, los profesionales lograron ofrecer un

acompanamiento mas personalizado y detallado a cada unidad productiva, adaptando las

recomendaciones a sus necesidades especificas y condiciones locales.

 La cartilla desarrollada se convirtio en un recurso valioso, proporcionando un resumen
accesible de los componentes de asistencia técnica, lo que facilité la apropiacién de

conocimientos y mejora en la practica agricola entre los productores.

» |la implementacion de temas de IA en marketing digital en el marco de la asistencia técnica
demostré ser una herramienta clave para potenciar el desarrollo integral de la agroindustriay

fortalecer la resiliencia de las cadenas productivas en el territorio.
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